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conSALT
P E R S O N A L M A N A G E M E N T

Unser Auftraggeber, mit Sitz im Innsbruck-Land, ist erfolgreich in der Entwicklung von

integrierten Design-Lösungen im Premium Automobilsektor und als Startup in die

Konzernstruktur eines global erfolgreichen Unternehmens eingebettet. Zur Verstärkung des

Teams, sucht unser Kunde eine/n

IHR AUFGABENGEBIET

• Vertretung der Kundeninteressen im Unternehmen bei gleichzeitiger Wahrung der 

Unternehmensinteressen beim Kunden

• Strategische Ausrichtung, Definition von Zielen/Maßnahmen und Projekten 

gemeinsam mit dem Head of Sales

• Betreuung von Bestandskunden und Ausbau diese Geschäftsbeziehungen

• Akquise von Neukunden und aktive Globale Marktbearbeitung

• Eigenverantwortliche Bearbeitung von Kundenanfragen, über Vertragsverhandlung 

bis hin zu Vertragsabschluss

• Kaufmännischer und technischer Hauptansprechpartner bei allen Kundenbelangen 

(auch serienbegleitend)

• Verantwortliche regelmäßige Organisation von Kundenbesuchen und Präsentationen 

am Unternehmensstandort sowie beim Kunden vor Ort

• Laufende Beobachtung und Analyse der Kunden, des Wettbewerbs sowie der 

allgemeinen Marktsituation

• Konsequente Zielverfolgung und Umsetzung der Planungen

• Durchführung von Kreativworkshops bei deutschen Premiumherstellern

IHR PROFIL

• Fundierte technische und kaufmännische Ausbildung (Ing. HTL, FH, TU, Mag.)

• Einschlägige Berufserfahrung >4 Jahre Automotive Vertrieb / Key Account 

Management von erklärungsbedürftigen technischen Produkten

• Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse

• Unternehmerisches Denken und Gewinnorientierung

• Präsentationssicherheit und Verhandlungsstärke

• Hohe Flexibilität und Mobilität

• Ausdauer und Resilienz

• Gleitzeit ohne Kernzeit & Homeoffice

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung mit der Referenznummer 22164 per E-Mail an

bewerbung@consalt.at und informieren Sie natürlich gerne über die weiteren Details

zur Stelle, zu unserem Kunden sowie zum Bewerbungsablauf. Selbstverständlich

behandeln wir sämtliche Daten diskret und halten Ihre gewünschten Sperrvermerke ein.

KEY ACCOUNT MANAGER 

AUTOMOTIVE (m/w/d)


